
人気講師たちが集結！

　実践経営者や販売促進・情報戦略等の各分野に精通した講師を招き、ウィズコロナ時代に即した
事業戦略・事業計画の策定に役立つ講座を６回シリーズで開催します。第１回の講義終了後には、
受講者交流会も行いますので、情報交換や人脈づくりの場としてもお役立てください。

商 人 塾かごしま商 人 塾かごしま
繁盛の秘訣ここにあり！

【申込・お問合せ先】
鹿児島商工会議所 企業支援部 経営支援二課
TEL：099－225－9534　FAX：099－227－1977
E－mail：shien2@space.ocn.ne.jp

令和４年 1月13日 ( 木 ) ～ 2 月 8日 ( 火 )

18:30 ～ 20:30( 全 6回 )
※第１回（1月 13日）は 18：30～ 20：00

鹿児島商工会議所 １４階大会議室 
（鹿児島市東千石町１－３８）

第 1回講義終了後、受講者交流会予定
※受講者交流会は、新型コロナウイルス感染症の感染状況
　によっては中止にさせていただく場合がございます。

※新型コロナウイルス感染症の感染状況によってはオンラ
　イン (Zoom) での開催に変更する場合がございます。

会員・小規模事業所　11,000 円（税込）
非 会 員 事 業 所　22,000 円（税込）
※第１回講義終了後の受講者交流会費 3,500 円は、別途
　ご負担ください。
※小規模事業所とは、常時使用する従業員数が、商業・
　サービス業は５名以下、製造業・建設業では２０名以下
　の事業者を指します。　

３０名（先着順）

ホームページからの
お申し込みも可能です。

※裏面に申込書がございます。

第１回（1月13日）　実践経営者に学ぶ
㈱エスワイフード（世界の山ちゃん）
代表取締役　山本　久美　氏

第2回（1月19日）　経営戦略
商い未来研究所　
代表　笹井　清範　氏

第3回（1月24日）　販売促進
㈱ノウハウバンク
代表取締役　三科　公孝　氏

第4回（1月28日）　情報戦略
AILE　IRISE
代表　福村　多美子　氏

第5回（2月4日）　営業力強化
ジャイロ総合コンサルティング
コンサルタント　髙田　佳昭　氏

第6回（2月8日）　経営計画
㈱SAKU
代表取締役　齊藤　久美　氏

※詳細は裏面のカリキュラムをご参照下さい。
日　　時 内　容

場　所

受講料

定　員

あ　き　 ん　ど



かごしま商人塾受講申込書 （R 4 年１月 13 日～２月 8 日 ： 全６回）

会社名

業　種名
従業員数

※2

※3

※1

連絡先

（名前）　　　　　　　　　　　　　　　（役職）　　　　　　　　　（年齢）

所在地

※1.ご記入頂いた情報は、本セミナーの運営および今後のセミナー等の情報提供のみに利用いたします。
※2. 正社員 ( 法人の役員、個人事業主や共同経営者、家族従業員、パート・アルバイトを除く )の従業員数をご記入下さい。
※3. 合計　　　　　　円：受講料 (＠11,000×　　名分）・（＠22,000×　　名分）、交流会費（＠3,500×　　名分）を
　　　　　月　　　日までに下記口座へ振込予定（複数名受講希望の場合は、コピーしてご使用ください。）
　［振込口座］　鹿児島銀行本店　普通預金　Ｎｏ．610802　鹿児島商工会議所　　

(〒　　　ー　　　　　　)

TEL

メール

FAX

1/13受講者交流会の出欠（○印を）
出席　　・　　欠席

受講者名

令和　　　年　　　月　　　日

■令和3年度　かごしま商人塾　カリキュラム　　［R4年１月１3日～２月8日：全６回］

日　程 時　間 講義内容 (テーマ ) 講　師

第
１
回

第
２
回

第
３
回

第
４
回

第
５
回

第
６
回

令和4年
１月１３日
（木）

【実践経営者に学ぶ】
『大切なことは変化し続けること』
・「世界の山ちゃん」ブランドの強さの秘密
・突然、会社を引き継ぐことになって変革したこと
・社員とアルバイトを900名まとめる

受講者交流会予定

【経営戦略】
『ウィズコロナの時代に売れているお店の繁盛する法則』
・お客様との「約束」を果たし、「絆」を結ぶ
・愛される商人の１０の心得
・商いの「哲学・理念」を確立する

【販売促進】
『新時代到来！ウィズコロナ時代のＶ字回復ノウハウ15連発』
・ウィズコロナに対処した成功事例
・Ｖ字回復に向けた取り組み
・中小企業のデジタルトランスフォーメーション モデル事例

【情報戦略】
『効果的な情報発信とは！インターネット・SNS活用の方法』
・1分で勝負・無料で作る！スマホで簡単PR動画作成講座
・新しい生活様式に対応するためのインターネットの活用について
・動画のクオリティを上げるポイント
※スマートフォンをご持参ください。

【営業力強化】
『コロナを乗り越え元気になる 小さなお店の元気回復セミナー』
・飲食店やサービス業のための、販売力営業力強化
・元気になる今すべきコロナ対策
・ウィズコロナ時代のお客様づくりや販売・営業の仕組み

【経営計画】
『売れない時代にモノを売る』
・菓子製造業の実体験からみたコロナの影響と今後の見通し
・コロナ禍でも業績を伸ばす店
・事業の再構築にあたり活用できる補助金情報

18:30～
20:00

20:15～

株式会社エスワイフード
（世界の山ちゃん）
代表取締役　山本　久美　氏

商い未来研究所
代表　笹井　清範　氏

株式会社ノウハウバンク
代表取締役　三科 公孝 氏

AILE　IRISE
代表　福村 多美子 氏
（テレビショッピングデモンストレーター）

ジャイロ総合コンサルティング㈱
コンサルタント　髙田 佳昭 氏
（中小企業診断士）

㈱SAKU
代表取締役　齊藤 久美 氏
（中小企業診断士・菓子製造業オーナー）

18:30～
20:30

18:30～
20:30

18:30～
20:30

18:30～
20:30

18:30～
20:30

✳講義内容等は変更になる場合がございます。予めご了承ください。

１月１９日
（水）

１月２４日
(月 )

１月２８日
（金）

２月４日
(金 )

２月８日
(火 )


